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Impar invertirá 500 millones 
en residencial en tres años
EN ESPAÑA/ La gestora lanzará fondos con el objetivo de captar 100 millones  
en 2023 y 500 millones en tres años para la compra y desarrollo de activos.

Rebeca Arroyo,. Madrid 
Impar Grupo, fundado hace 
quince años por Roberto Pe-
rri y Carlos Calero, busca im-
pulsar su negocio de inver-
sión con la intención de des-
tinar 500 millones de equity 
en los próximos tres años a la 
promoción y compra de acti-
vos residenciales. Esta previ-
sión de inversión podría, in-
cluso, doblarse si se incluye 
el apalancamiento asociado a 
las operaciones. 

La compañía, que mueve 
capital de origen latinoamer-
ciano, principalmente vene-
zolano, así como español y es-
tadounidense, constituyó en 
septiembre del año pasado 
una Sociedad Gestora de En-
tidades de Inversión Colecti-
va (SGEIC) y pretende captar 
100 millones de euros con el 
lanzamiento de dos fondos 
este mismo año. 

“La manera de crecer con 
un producto más financiero 
es la creación de esta gestora y 
el lanzamiento en 2023 de dos  
Fondos de Inversión Colecti-
va Cerrados (FICC). Actual-
mente tenemos un pipeline 
con proyectos e inversiones 
de 100 millones de euros”, ex-
plica a EXPANSIÓN, Car-
men Panadero, nueva direc-
tora de la gestora de capital 
riesgo del grupo . 

Activos 
El objetivo de la gestora es 
centrar el foco en activos vin-
culados al sector residencial, 
incluyendo promociones des-
tinadas al alquiler (BTR, en 
sus siglas en inglés), residen-
cias de estudiantes o aparta-
mentos y alojamientos de cor-
ta estancia.  

“Tenemos un pool de unos 
50 inversores a los que hemos 
ofrecido una rentabilidad me-
dia del 15%. Ahora queremos 
escalar este modelo de nego-
cio y ampliar el radio de ac-
ción”, apunta la directiva. 

Para Panadero, el inversor 
venezolano, que les ha acom-
pañado desde el origen, segui-
rá siendo relevante, al igual 
que el de otros países de Amé-
rica Latina como Colombia, 
México y Costa Rica. 

En este sentido, recuerda 

cuenten con amplía experien-
cia en este campo”, aclara Pa-
nadero. 

La directiva muestra su to-
tal confianza en los “funda-
mentales” de España. “La de-
manda en las grandes capita-
les va a seguir empujando y se 
va a absorber no sólo con lujo, 
sino también con buenas ubi-
caciones y activos vinculados 
al entorno de negocios y al 
educativo”, aclara. 

Financiación 
En cuanto al apalancamiento, 
Panadero señala que hasta 
ahora la compañía ha sido 
“conservadora” y lo seguirá 
siendo, con niveles de apalan-
camiento a futuro inferiores 
al 50%. “Ahora el binomio en-
tre rentabilidad y riesgo ha 
cambiado y, si podemos per-
mitirlo, rebajaremos el loan to 
value. En este momento de ci-
clo hay que reducir el apalan-
camiento en lo que se pueda”. 

Del mismo modo, la direc-
tora general de Impar Capital 
Asset Management recuerda 
que el grupo participará como 
inversor con un porcentaje 
minoritario. “Nosotros inver-
timos como Impar porque ge-
nera solidez y credibilidad a 
las operaciones”, asevera. 

En sus quince años de his-
toria Impar Grupo ha inverti-
do hasta ahora 320 millones 
de euros, incluyendo finan-
ciación, en cuarenta proyec-
tos, ubicados sobre todo en 
Madrid. Además el grupo 
ofrece servicios de promo-
ción y consultoría enfocada 
en project management, pro-
moción, construcción, arqui-
tectura, adecuación y desa-
rrollo de viviendas, hoteles y 
locales comerciales. En total 
la compañía ha trabajado en 
más de 160 proyectos propios 
y para terceros. 

Otro de los pilares del gru-
po será su apuesta por la sos-
tenibilidad. “Hasta ahora he-
mos sido activos en política de 
ESG, acreditando nuestros 
activos con certificaciones 
Breeam, pero queremos dar 
un paso e ir más allá con una 
política de sostenibilidad”, 
asegura la directiva.

que las empresas latinoameri-
canas invirtieron en España 
1.444 millones durante 2021, 
lo que supone un incremento 
del 44% sobre 2020, según 
datos del ICEX. 

“Como gestores hay que 
darles una oportunidad de 
entrada en vehículos que, al 
estar dados de alta en la 
CNMV y auditados, dan ma-

yor seguridad”, advierte. 
Además de aumentar su ca-

pacidad inversora, con la 
puesta en marcha de la gesto-
ra Impar Grupo irrumpe en el 
negocio operativo. “Ahora 
entramos en el mundo opera-
tivo pero no tenemos vocacio-
nal patrimonialista y no nos a 
convertir en Socimi. Vamos a 
ir acompañados de socios que 

Será conservadora  
en términos de 
apalancamiento  
con una financiación 
inferior al 50%

Carmen Panadero es la directora general de Impar Capital Asset 
Management.
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Crecimiento de consultoría
 Por áreas de negocio,  
la división de consultoría  
de la firma creció a nivel 
mundial un 37% el año 
pasado.

 Al aumento de los 
ingresos se suma el 
refuerzo de la plantilla  
mundial, que suma 57.000 
personas, un 10% más

Pone el foco en pisos 
en alquiler, residencias 
de estudiantes  
y apartamentos  
de corta estancia

Nuevos segmentos  
y salto a Portugal 
R.A. Madrid 

La pata inversora de Impar 
Grupo, centrada hasta aho-
ra en Madrid y en vivienda 
para la venta, busca ampliar 
su campo de acción con la 
apuesta por nuevos activos 
vinculados al residencial y 
la entrada en otras ciudades 
españolas, como Barcelona 
o Málaga. La hoja de ruta de 
incluye también su desem-
barco en Portugal. “El obje-
tivo es abrir la gestora de 
capital a Portugal. Lisboa y 
Oporto son ciudades muy 
interesantes y con excelen-
tes fundamentales”, apunta 
Panadero. 

En julio del pasado año 
Impar Grupo lanzó oficial-

mente a la venta su primer 
proyecto fuera de Madrid. 
Ubicado en Santa Eulalia 
del Río, Ibiza, se trata de 
una promoción con 57 vi-
viendas.  

Además de promociones 
de lujo, como la que ha de-
sarrollado en el número 86 
de la madrileña Núñez de 
Balboa, cuenta con una re-
sidencia de estudiantes en 
Salamanca y desarrolla un 
hotel situado en el Paseo 
Principal de Santa Eulalia 
del Río con 83 habitaciones. 
El 75% de su volumen de 
negocio está en Madrid, el 
15% se localiza en Ibiza y el 
10% se reparte en otras ciu-
dades españolas.

Marta Sánchez, directora de Risk Advisory Services de RSM.

RSM refuerza  
su división de 
consultoría de riesgos
Á. Z. G. Madrid 
La firma de servicios profe-
sionales RSM ha incorporado 
a Marta Sánchez Jiménez, 
hasta ahora senior manager 
de PwC en el área de Risk Ad-
visory, como nueva directora 
del área de Risk Advisory Ser-
vices. 

RSM explica que la deman-
da de servicios de consultoría, 
especialmente todos aquellos 
relacionados con riesgos y 
cumplimiento de los criterios 
ESG, está experimentado un 
importante crecimiento en 
los últimos años. El mayor 
compromiso de las empresas 
con la sostenibilidad, sumado 
a las incertidumbres econó-
micas y legislativas, ha llevado 
a las compañías del middle 
market a buscar este tipo de 
asesoramiento. 

La nueva directora del área 
de Risk Advisory Services es 
licenciada en Administración 
y Dirección de Empresas, con 
especialidad en Auditoría y 
Financiación, por la Univer-
sidad San Pablo CEU. Tam-
bién cuenta con un Máster en 
Nuevas Tecnologías. Antes 
de fichar por RSM trabajó  
en firmas como Deloitte y 
PwC en las áreas de audito-
ría, governance, risk y com-
pliance. 

Esta incorporación se suma 
al lanzamiento el año pasado 
de la oferta de servicios espe-
cíficos de sostenibilidad y 
ESG con un área que encabe-

za Carlos Cerdán. La firma 
explica que ambas prácticas 
son estratégicas para RSM a 
nivel global con la que quie-
ren diferenciarse dentro del 
sector de los servicios profe-
sionales, junto a su oferta de 
consultoría IT. 

“En RSM podemos ofrecer 
un asesoramiento transversal 
en lo que se refiere a modelos 
de gobierno y reporte, cum-
plimiento normativo, gestión 
de riesgos, control interno y 
auditoría interna, a través de 
la combinación de perfiles ju-
rídicos, tecnológicos o finan-
cieros con perfiles con altos 
conocimientos en procesos, 
lo que nos permite poder dar 
soluciones integrales y apoyo 
a todas las áreas de la organi-
zación”, señala José María 
Gassó, presidente de RSM en 
España. 

El año pasado, la firma de 
servicios profesionales ha re-
gistrado una facturación glo-
bal de 7.360 millones de eu-
ros, un 15% más. En España, la 
compañía está presente en 
seis ciudades, incluidas Ma-
drid y Barcelona, donde cuen-
ta con alrededor de 300 pro-
fesionales.

Esta incorporación 
se suma al 
lanzamiento de  
los servicios de 
sostenibilidad y ESG

Expansión
Fecha:  lunes, 06 de febrero de 2023
Fecha Publicación:  lunes, 06 de febrero de 2023
Página: 8
Nº documentos: 1

Recorte en color                              % de ocupación: 56,92                                                                       Valor: 9904,17€                                                                                                               Periodicidad: Diaria                                                                                                                                                      Tirada: 34.877                                                                                                                                                                                     Audiencia: 106000 Difusión: 11419


